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UMAG > Sie veredeln Baureihen von Ja-
guar und Land Rover mit dem Claim,
»Trends zu kreieren, die der Zeit voraus
sind.« Was heißt das und wie machen Sie
das ? >Wir optimieren britische Traditi-

onsmarken schon seit über 35 Jahren. Mit
dieser Begeisterung für das Besondere set-
zen wir automobile Werte wie Tradition,
Handwerk und ausgereifte Technik in
neue Produkte mit einzigartigem Erlebnis-
wert um. In diesem Sinne haben wir 1985
das erste Jaguar Cabrio nach dem legen-
dären E-Type als Arden AJ2 auf Basis des
Jaguar XJS V12 entwickelt und damit den
Trend zum Cabrio mit gesetzt.

Diese jahrzehntelange Erfahrung inspi-
riert auch unser innovatives Design wie bei
der jüngsten Kreation, dem Arden AJ21
auf Basis des Jaguar XF. Später gehen unse-

re Lösungen übrigens oft auch in die Serien-
fertigung ein. Unser junges Team setzt halt
interessante Ideen leidenschaftlich gern in
Taten um. Kreativer Freiraum ist ein wich-
tiger Kern unserer Firmenphilosophie.

UMAG >Wer sind Ihre klassischen Kun-
den und nach welcher speziellen Erlebnis-
qualität verlangen sie ? >Wir haben ins-
besondere mit Menschen zu tun, die sich
im Rahmen ihres automobilen Lifestyles
durch ein hohes Maß an Individualität
und kraftvoller Eleganz definieren. Um
diesem Anspruch zu genügen, bieten der
Arden Jaguar und der Arden Range Rover
jedweden Luxus ohne die Sportlichkeit
und die Leistung in irgendeiner Weise zu
schmälern. Deutschland ist als Heimat-
markt natürlich wichtig für uns, wobei wir
momentan im Weltmarkt wachsen.

UMAG > Sie verleihen zwei Edelmarken,
die Understatement und ideale Gelände-
kompetenz verkörpern, eine bessere Aero-
dynamik und »muskulöses« Design. Was
betonen Sie besonders ? > Sportlichkeit. Die

Fahrzeuge sind schließlich Unikate. Ambi-
tionierte Fahrer erleben durch die gesteiger-
te Performance und den erweiterten Grenz-
bereich maximalen Fahrspaß bei höchster
Sicherheit dank Hochleistungsbremsanla-
gen mit optimaler Verzögerung und Sport-
fahrwerken. Das aerodynamische Design
betont die Dynamik der Marke Arden.

UMAG >Überwiegt bei Ihrer Klientel die
Freude am Look oder der Wunsch nach
mehr Kraftentfaltung ? > Das geht Hand
in Hand. Unsere Kunden wollen optischen
Mehrwert und mehr Performance. Dem-

Individualisierung von Luxusfahrzeugen

Performance unlimited
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Jaguar XKR AJ20 »Wildcat« •  550 PS / 470 NM

Unternehmen > Arden Automobilbau GmbH, Krefeld Gründung
> 1972 Branche > Lifestyle und Veredelung für Jaguar & Land Ro-
ver Automobile Internet > www.arden.de Modelle > Arden modi-
fiziert alle Fahrzeuge der Hersteller Jaguar und Land Rover
Stückzahl pro Jahr > 50 i. Durchschn. Arbeitszeit > Je nach Auf-
wand. Alle Veredelungen möglich (vom Leichtmetallrad-Satz bis
zum Komplettfahrzeug). Handfertigung. Jedes Fahrzeug
ein Unikat. Durchschn. Auftragswert > k.A. Kun-
denwünsche > Exterieurumbauten (Aerodynamik-
Kits, Komplettradsätze, Sportauspuffanlagen, Lei-
stungssteigerungen). Interieur-Veredelung aus fein-
stem Leder, Holz und Carbon. Anlieferung > Arden

bestellt das Basisfahrzeug, das angeliefert und veredelt wird. Da-
nach Auslieferung an den Endkunden. Wenn Kunden ihr Fahr-
zeug bei einem anderen Jaguar  oder Land Rover Vertriebspartner
bestellen, kann es nach Krefeld geliefert  und dort umgebaut wer-
den. Zudem sind Umbauten bei einem unserer weltweiten Im-
porteure möglich. Kundenstruktur > Internationaler Kunden-

stamm in 100 Ländern. Sehr kaufstarke, konsumfreudige
Menschen, die Wert auf High-End-Qualität, Understate-

ment und auf einen hohen Individualisierungsfaktor
legen. Tochterfirma > Arden Engineering GmbH,
Krefeld, für Entwicklungen, Sonderanfertigungen
und Prototypenbau für die Automobilindustrie
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Unabhängig –
nah – Individuell. 

Sie haben für Ihr Leben viele Pläne. Der Schlüssel zu ihrer Verwirklichung 
liegt im Detail – und doch im Ganzen. Wir unterziehen Ihr Vermögen einer 
Bestandsaufnahme. Und Sie erhalten ein klares Bild des Chancen- und 
Sicherheitsprofils Ihrer Vermögensanlagen, ein schlüssiges, mit steuerlichen 
und rechtlichen Rahmenbedingungen vernetztes Langzeitkonzept für Ihren 
Vermögensaufbau, seine Mehrung und Sicherung, das auch Ihre Altersvor-
sorgeplanung und -absicherung sowie die gewünschte Nachfolgeregelung 
mit einbezieht. 

Wir helfen Ihnen, die Kunst des Planens zu beherrschen! 

Christian van Heynsbergen 
Certified Financial Planner
Fon 0201.8116-305

Ihre Gallinat-Bank AG
Lindenallee 60-66
45127 Essen

Private Banking
christian.vanheynsbergen@gallinat.de

www.gallinat.de

zertifizierter Finanzplaner.Ihr 

Sprechen Sie uns an!

entsprechend macht unser eigener Stil nor-
male Jaguar und Range Rover zu Einzel-
stücken, natürlich auf höchstem techni-
schen Niveau, mit meisterlicher Verarbei-
tung und feinsten Werkstoffen. Harmoni-
sche Aerodynamikkonzepte, ultraleichte
Aluminiumfelgen, edle Interieure und Ex-
terieure aus Carbon, Leder und Edelstahl
bestimmen mit den starken Motorleistun-
gen unser Technologieprogramm. Wir er-
füllen die Sonderwünsche unserer Kunden
wirklich individuell mit der Anfertigung
unverwechselbarer Traumwagen. 

UMAG >Gibt es eine eigenständige Wahr-
nehmung von Arden gegenüber Jaguar und
Land Rover, gewissermaßen als »Marke in-
nerhalb der Marke« ? > Auf alle Fälle. Als
ehemaliger Jaguar-Händler ist die Marke
Arden noch mit der Marke Jaguar verbun-
den, wobei wir durch die Spezialisierung auf
die Veredelung exklusiver Fahrzeuge zu-
nehmend als High-End-Hersteller wahrge-
nommen werden. Ein Arden-Jaguar und
ein Arden-Range Rover werden zuverlässig

auf der Straße erkannt. Im Markt ist wich-
tig, dass unser Name seit jeher für Konti-
nuität und Qualität steht, wobei die bewegte
Historie der Marken Land Rover und Jagu-
ar es uns nicht immer leicht gemacht hat.

UMAG >Gibt es schon Kontakte zu Tata
nach der Übernahme von Jaguar und Land
Rover Mitte dieses Jahres ? >Wir haben
Tata zur Übernahme von Jaguar und Land
Rover gratuliert. Wir verbinden mit dem

Engagement der Inder die Hoffnung, dass
die unruhigen, schwierigen Zeiten bald vor-
bei sind und dass beide Marken nun konti-
nuierlich und weitsichtig entwickelt werden. 

UMAG > Sie haben Ihre Aktivitäten mit
eigenen Firmen und Vertriebsstrukturen
in über 20 Ländern sowie mit Partnern in
Japan, in den VAE, in Nordamerika und
in der gesamten EU, einschließlich Osteu-
ropa, internationalisiert. Was heißt welt-
weiter Wettbewerb für Sie ? > Der Welt-
markt ist für Kleinserienhersteller enorm
wichtig. Die internationalen Messen ver-
mitteln uns großes Interesse an unseren
Fahrzeugen. Dabei konzentrieren wir uns
in den Wachstumsregionen auf das Luxus-
segment, da wir hier viel Expansionspo-
tential erwarten. Unser erklärtes Firmenziel
bis 2012 besteht darin, die Produktpalette
nach oben mit Bentley abzurunden und den
Bereich »Offroad« neu zu definieren.      �

Jochen Arden, Geschäftsführender Gesell-
schafter Arden Automobilbau GmbH, Krefeld

Range Rover AR7 »Highlander« •  480 PS
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